
イノベーティブな開発には「矛盾」を探せ！
再現性を備えた 革新的な新規製品・事業・サービス創出法
【ワークショップ付き】
貴社の技術を、まだ発掘されていないニーズに結び付け、イノベーションを起こしてみませんか？
様々な市場開拓の可能性を秘める　 ”自動運転車”　 をテーマにワークショップを実施 
今日一日で、「矛盾」起点のイノベーション創出脳へとマインドセットしよう

K190118(イノベーションＷＳ) DMセミナー申込用紙

FAX 03-5733-4187 K190118　イノベーションＷＳ
検索
サイトで で検索！HPからも

お申込みができます

会社名
団体名

部　署

住　所

TEL FAX

E-mail

氏　名

ふりがな

〒役　職

※太枠の中をご記入下さい。※□にチェックをご記入ください。

※申込みに関する連絡に使用するため、可能な限りご記入ください。

　　（振込予定日　　　月　　　日）

□E-mail希望・登録済み
□郵送希望・登録済み
□希望しない

□銀行振込　

□当日現金払い　

S&T会員価格を
適用いたします。
(E-mailアドレス必須)

お支払方法

通信欄

今後のご案内

※E-ｍａｉｌアドレスまたはFAX番号を必ずご記入下さい。

サイエンス＆テクノロジー株式会社　
TEL 03-5733-4188　FAX 03-5733-4187
〒105-0013　
東京都港区浜松町1-2-12 浜松町Ｆ-1ビル7Ｆ
http://www.science-t.com 

●受講料について
　「2名同時申込みで1名分無料」については上記の注意事項をお読みください。
●お申込みについて
　申込用紙に必要事項をご記入のうえ、FAXでお申込みください。
　また、当社ホームページからでもお申込みいただけます。
　お申込みを確認次第、請求書・受講券・会場案内図をお送りします。
●お支払いについて
　受講料は、銀行振込(原則として開催日まで)、
　もしくは当日現金にてお支払いください。
　銀行振込の場合、原則として領収書の発行はいたしません。
　振込手数料はお客様がご負担ください。

●個人情報の取り扱いについて
　ご記入いただいた個人情報は、
　事務連絡・発送の他、情報案内等に使用いたします。
　詳しくはホームページをご覧ください。
●キャンセル規定
　開催日から逆算（営業日：土日・祝祭日等を除く）いたしまして、
　・開催7日前以前でのキャンセル：　キャンセル料はいただきません。
　・開催3～6日前でのキャンセル：　受講料の70％
　・開催当日～2日前でのキャンセル・欠席：　受講料の100％
※ご注意※　 参加者が最少催行人数に達しない場合など、
　　　　　　　　　事情により中止になることがございます。

日時

イノベーションレベルに合わせた開発プロセスから考え、プロジェクトを成功へと導く際のポイントも解説。

コンサルティングで開発部門と経営層との潤滑油の役目も担ってきた講師が、その豊富な経験をもとに助言します。

2019年1月18日（金）  10:30～16:30 会場

受講料

東京・品川区大井町 きゅりあん  4F　第1特別講習室

※講師、プログラムの内容が変更になる場合もございます。最新の情報はHPにてご確認ください。※申込用紙が複数枚必要な場合等は、本用紙をコピーしてお使いください。

K190118

プログラム

趣　旨

(株)インサイト　代表取締役　桶谷 功　氏

　日本企業の多くが、優れた技術を持ちながら、なかなか社会にインパクトを与えるようなイノベーションを生み出せないでいます。イノベー
ションとは、単なる技術革新ではありません。人々がまったく自覚していない潜在的なニーズや欲求を、思いもかけなかった方法で叶える
ことこそがイノベーションです。
　では、イノベーションにつながるような潜在ニーズとは、いったいどのようなものでしょうか？どう発見すればいいのでしょうか？
実は、多くのイノベーションが、人間の「矛盾」するようなニーズや欲求を叶える形で生み出されてきました。iPhoneも、Airbnbもしかり。人間
は、実に都合のいい、非合理的な「矛盾」や「相反」を内包するニーズや欲求を抱きます。しかし、非合理的であればあるほど、無意識のう
ちに理性的に却下するため表面に現れず、「潜在化」することになります。つまり、この「矛盾」したニーズこそが、イノベーションにつながる
「潜在ニーズ」なのです。
　本講座では、この「矛盾」したニーズ（潜在ニーズ）を、どのようにしてあぶり出し、解像度を高め、イノベーション開発テーマを見出すのか
、多くの事例をもとに考察を深めていきます。その中で、モノからサービスへ、UX、感性品質などへ、議論の領域を広げていきます。また、
目標とするイノベーションレベルに合わせて、どう本質的なニーズを抽出するか。さらに、技術・モノ偏重になりがちな仕事環境の中で、常
に「人」を念頭にニーズや感情にアクセスし、マネジメントを含めて組織でどう共有していくか、進め方や方法論についても紹介します。
後半は、実践的なワークショップ演習。「自動運転車」をテーマに、異業種のメンバーで構成されたグループで、取り組んでいただきます。

１．「矛盾」したニーズを叶える、一見「矛盾」した解決策に、
　　イノベーションのタネがある

２．矛盾の構造：矛盾ニーズ・欲求は、どこに潜在しているのか？

３．目標とするイノベーションレベルに合わせて、
　　ニーズ・欲求の矛盾レベルを設定する  

４．矛盾ニーズからイノベーションへの開発プロセス

５．組織での取り組み方

６．確実に来る未来を想定して考えるイノベーション                                                  

７．演習ワークショップ：「自動運転車」

　□□　Q&A、および感想・気付きの共有　□□　

講師

資料・昼食付

　※2名様ともS&T会員登録をしていただいた場合に限ります。 ※受講券、請求書は、代表者にご郵送いたします。 
　※同一法人内(グループ会社でも可)による2名同時申込みのみ適用いたします。
　※3名様以上のお申込みの場合、左記１名あたりの金額で受講できます。
　※「価値づくりセミナー専用クーポン」以外の割引は適用できません。
　※請求書および領収書は1名様ごとに発行可能です。（通信欄に「請求書１名ごと発行」と記入ください。)
　　

価値づくりセミナー

■2名同時申込みで1名分無料■

（1名あたり定価半額の24,300円）

48,600円　⇒S&T会員  46,170円 ※S&T会員(郵送DM案内あるいはE-mail案内を希望される方)は価格が5%OFFになります。

（定価：本体45,000円＋税3,600円　　　会員：本体42,750円＋税3,420円）

P


